- Plataforma web.
- Mesas sectoriales.
- Ferias.

- Incubadora de proyectos de
cooperacion empresarial.

- Misiones comerciales.

- Soft landing empresarial.

Actuaciones

- Elaboracién de metodologias de negocio.

- Elaboracién de los planes de
internacionalizacién-financiacioén.

- Teaser de inversién.

TRABAJO DECENTE 9 INDUSTRIA,

Y CRECIMIENTO INNOVACION E
ECONOMICO INFRAESTRUCTURA
Promover el crecimiento Construir infraestructuras

econdmico sostenido,
inclusivo y sostenible, el

resilientes, promover la
industrializacion inclusiva

empleo plenoy productivo y sostenible y fomentar
y el trabajo decente para la innovacion.
todos.

¢Quieres ser parte de INTERPYME?
cTienes una empresa?

¢Eres emprendedor@?

Te esperamos, Unete....

Programa operativo: Interreg V-A Espafa Portugal
(POCTEP). Plataforma para la internacionalizacién de las
pequenas y medianas empresas del Algarve y las provincias
de Cadiz y Huelva.

Area de cooperacién: Alentejo - Algarve - Andalucia

Eje: Crecimiento integrador a través de una cooperacion
transfronteriza a favor de la competitividad empresarial.

Objetivo tematico: Mejorar la competitividad de las
pequenas y medianas empresas.

Prioridad de inversion: Desarrollo y aplicacién de nuevos
modelos empresariales para las pymes.

Aprobado: 28.03.2019
Inicio: 01.01.2018
Elegibilidad: 05.04.22
FEDER: 75%

Presupuesto total: 1.607.033,45 €
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Plataforma para la Internacionalizacion
de las pequefias y medianas empresas del
Algarve y las provincias de Cadiz y Huelva.
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Proyecto cofinanciado por el Fondo Europeo de Desarrollo
Regional FEDER a través del Programa Interreg V-A
Espafia Portugal (POCTEP) 2014-2020.

"Una manera de hacer Europa"



Actividades

Creacion de la Red
Transfronteriza Interpyme.

Plataforma web para la comercializacion e internacionalizacion
de productos y servicios. La Plataforma permitira a las empresas
posicionarse en diversos mercados, aglutinando la oferta de
diferentes empresas, siendo una herramienta a su disposicion de
comunicacién y comercializacion.

Mesas sectoriales de cooperacién empresarial para la
deteccién de oportunidades de cooperacion. Para conocer las
necesidades de formacion, capacitacion e informacion de
nuestras empresas, poniendo de relevancia la situacion actual,
empresas, oportunidades y retos a perseguir en cada uno de los
sectores identificados como prioritarios.

Ferias anuales de Productos y servicios de la Eurorregion.
Organizacion de 3 ferias Hispano-Lusas de productos. Abiertas
a empresas de los sectores identificados y de otros sectores
que estén interesadas en mantener relaciones comerciales, asi
como a la poblacién en general.

Generacion de la comunidad
de la Red Interpyme.

Talleres de cooperacion empresarial en sectores clave (sector
agroindustrial y turismo gastronémico). La Agenda de cada
taller estard enfocada para transmitir informacioén, incentivar la
cooperacion y fomentar el conocimiento mutuo.

Soft Landing Empresarial. Este servicio ofrece a las empresas
informacion de diversos aspectos para extender o trasladar sus
operaciones en un nuevo mercado, acompanandoles y
reduciendo asi los riesgos.

Misiones comerciales directas e inversas entre pymes de
Cadiz, Huelva y el Algarve. Encuentros directos e inversos
escenificando un viaje de ida y vuelta entre las empresas de los
territorios con visitas organizadas en las sedes y entornos de
sus colaboradores comerciales, creando alianzas estratégicas,
posicionando el producto en el mercado de la Eurorregion o en
otros mercados internacionales y fortaleciendo la imagen y
presencia de las pymes en el mercado internacional.

Emprendimiento innovador. Metodologias de
Internacionalizacién de las Pymes.

Elaboracion de guias metodolégicas de negocio para la
internacionalizacién de las pymes, que sirvan para homogeneizar
todos los procesos de internacionalizacion de las pymes del
ambito de intervencion.

Sensibilizacién, Formacién y Capacitaciéon de la pyme sobre
oportunidades de internacionalizaciéon. Programa de formacion
onling, con 9 unidades especialmente disefladas para pequefas
y medianas empresas, que incorporan nuevas herramientas para
definir una adecuada estrategia de internacionalizacién para tu
empresa.

;Cuadl es la mejor estrategia que debes seguir a la hora de
acometer un determinado mercado? ¢Cudles son las
caracteristicas de esos clientes internacionales? ¢(Cdémo
debes diferenciar tu producto o servicio? ¢ Cémo calcular la
viabilidad de esta nueva aventura? (Qué posibilidades te
ofrece el ecommerce?

Elaboraciéon de los Planes de Internacionalizacion y Planes
de Financiacién de las pymes involucradas en el proyecto.
Resultan fundamentales a la hora de identificar mercados,
adaptacion de los productos o servicios e identificar las
fuentes de financiacion idéneas.

Innovacién, crecimiento, internacionalizacion
y desarrollo empresarial.

Teaser de inversion. Encuentros virtuales y presenciales
con potenciales inversores. El proceso consta de tres fases:
documentacién, marketing y negociacion.

Ademas, se ofrecera formacién, capacitacion, tutorizacion y
desarrollo de planes de empresa y posterior Organizaciéon de
Foro de Inversion con el objetivo de que las empresas
obtengan financiacién a través de inversores privados.

Desarrollo de programa de Capacitacion de Emprendedores.

Tutorizacién de las iniciativas empresariales para el disefio
de sus modelos de negocio y desarrollo de sus planes de
empresa.

Apoyo a la preparacion de la presentacion y defensa de los
proyectos ante Inversores Privados o cualquier otra entidad
que pueda aportar capital.

Desarrollo de Foro de Inversion.
Seleccion de mercados prioritarios por sector / empresa.

Se desarrollaran y aplicardn herramientas de analisis de
mercados adaptadas a las pymes.

Identificacion de financiacion ad hoc para coadyuvar al
proceso de internacionalizacion.

La internacionalizaciéon de las empresas ha pasado de ser una
opcidén a una necesidad. Cada vez son mas pymes las que
exportan sus productos y servicios al exterior. Buscar
oportunidades en otros mercados es una estrategia para
desarrollarse y crecer. Y para ello es necesario contar con
liquidez. Esta accion ayudard a identificar la financiacion
idonea.
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